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Vallalkozas vilag

A szerkesztdé a megmondhatdja, hanyan kérnek segitséget, dtletet ausztriai cégalapitashoz, vagy hataron atnyulé szolgaltatas
megszervezéséhez. Oket mindig a honlapunkkal egyiittmiikédé tandcsadéhoz iranyitjuk. Jé hir, hogy dr. Berényi Ferenc mostantél
nemcsak a szervuszausztria.hu cimén, hanem a http://www.vallalkozasausztriaban.hu/ cimen is elérhetd. Az ebbél az alkalombal
folytatott beszélgetésben tapasztalatairdl (is) kérdeztiik.

Ma mar tébb mint 350 azoknak az Ugyfeleknek a szama, akik dr. Berényi Ferenc segitségével kezdtek meg ausztriai tevékenyseégilket.
Mivel & nemcsak az indulasnal van jelen, hanem késdébb is figyelemmel kiséri sorsukat, ideje levonni bizonyos altalanos
kivetkeztetéseket.

Elsésorban arrél kérdeztik, ami mindenkit a legjobban érdekel: mi a siker titka? Mert nagyon valdszind, hogy az ausztrial tevékenységbe
kezdd magyarok jo része sikeres — kulénben aligha lennének ilyen sokan. A kllféldiek ausztriai befektetését dsztonzé Ugyndkséq, az

, amely dr. Berényi konzulensi tevékenyseégeére is tamaszkodik — leguidbb kozzétett statisztikaja szerint az ausztriai cégalapitasok listajan
a magyarok a harmadik helyre jottek fel, csak a nemetek és az olaszok eldzik meq.

Hol van, és mi az a rés?

Pontos és biztos siker-recept persze nincs, de vannak alapigazsagok. Berényi nélkiulézhetetlennek tartja a piaci viszonyok pontos
felmérését. Konkrétan: meg kell talaini azt a rést, amelyre az osztrak — igen kiforrott, szervezett és letisztult — piacon be lehet térni.
Colgate fogkrém forgalmazasra nem érdemes céget |étrehozni — mondja igen kdzérthetd példat felhozva —, hiszen az tokéletesen jol
szervezett. Ennek ellenére léteznek ilyen rések a kereskedelemben is — teszi hozza, és a mindsegi magyar borokat emliti jo péeldakent.
llyen sikertdrténetet konkréten tud, igaz, nem tomegmeéretl behozatalrdl van szé, hanem az igényes gasztronomia prémium termékekkel
valo ellatasaradl.

A feladat egyébként nem olyan bonyolult: az ausztriai piaci viszonyok atlathatoak, a hozzaértd piackutatd (és vannak ilyen kutato cégek,
szép szammal) konnyen felméri a jelenlévd szerepldket, és azt, hogy milyen csatornakon, halozatokon keresztiil mukédnek, mik a
feltételek. Aki ezt a lepest kihagyja, konnyen belebukhat a vallalkozasba — figyelmeztet a tanacsadao.

Nagyjabdl ugyanez vonatkozik a szolgaltatasokra, mégpedig nemcsak az Ausztriaban Iétesitett cégek tevékenységére, hanem a hataron
atnyuloé szolgaltatasokra is. Es ez sem reménytelen: van olyan szervizszolgaltatas példaul, ami kifejezetten hiany-szolgaltatasnak szamit.
A kérdesre, tud-e peldat mondani ilyen nagyon keresett és ritka szolgaltatasra, Berényi az automata sebességvalto javitast emliti, amire a
nagyobb szervizeknek sem mindig van sajat kapacitasuk.

A masodik fontos figyelmeztetés: piacra lépni csak nagyon alapos elékészités utan szabad. Ez tovabbmutat az elobbi feltételnél, és
magaban foglalja a piac sajatossagainak gondos tanulmanyozasat. Nem mellékesek az arviszonyok, de az sem, hogy milyen a beszallitdi
lanc, amely |ényegében szorosra zarhat az Uj jovevények elott. Az ipari és kereskedelmi tevékenység manapsag merd logisztika
figyelmeziet Berényi, s ezt figyelmen kivil hagyni nagy hiba.

A harmadik kortlmeény, amelyen a siker all vagy bukik az egyes szakmak sajatos nyelvezetének és szokasainak ismerete. Perszeezis a
sajatossagok korebe tartozik, de konkrétumokra bonthatd. Fékent az épitdiparban van ennek igen nagy jelentésége — marpedig a magyar
cegek jelentds része, killondsen a magyarorszagi telephelyrdl szolgaltatast nyljtoké ebben az agazatban tevékenykedik. Remek Uzletnek
latszott példaul egy bizonyos, padlészdnyeq lefektetésére szolo megbizas. A szerzddés |6 arat rogzitett és igencsak megfelelének tint
az a kitétel is, hogy magat a szényeget az osztrak partner biztositja. Tekintélyes volumenrdl volt sz, egy szallodai rekonstrukciorol.
Amikor azonban kiderlt, hogy a megbizo vallalasa csak a szdnyegre vonatkozik, a ragaszitot és mas kelleket a vallalkozotol varjak, mar
nem csak hogy nem bizonyult jonak az ar, hanem elkerilhetetlen volt a rafizetés. Ugyanigy jart egy gipszkartonozo ceq is: 6k az anyag-
pakolast, mozgatast nem szamitottak. Az anyag felvitele a 25. emeletre olyan nagy pluszmunkat jelentett, hogy a munkaiddé aranytalanul
nagy részét vitte el a produktiv tevékenység eldl. A megbizé nem volt inkorrekt, csak éppen nem részletezte a (szerinte) magatol értetddo
feltételt.

Eppen az épitdiparban tudomasul kell venni, hogy Ausztriaban nincsenek olyan részletes kivitelezési miiszaki tervek, mint amilyent az
epitdiparban dolgozok nalunk megszoktak. A megbizo kiadja a feladatot, a ,hogyant” nem részletezi, beéri annyival, hogy ,jo legyen a
végeredmeény”. El kell sajatitani tehat, hogy ezen mit értenek egyes munkafolyamatoknal, mik a miszaki szokasok és elvarasok.
Kétsegtelen, hogy az ilyen kivitelezéshez képzettebb iranyitékra és munkasokra van szikség.

Jonnek a szamlak, a bevétel meg késik

Aki ceget alapit Ausztriaban, bekerll egy spiralba: elébb keletkeznek a koltségek, és csak joval késébb érkeznek a megbizasokbol
szarmazo bevételek. Vagyis elég nagy eléfinanszirozassal kell szamolni. Berényi tapasztalatai szerint nem ritkan ez is meglepi a
vallalkozokat. A cégalapitas koltségeivel meg csak-csak szamolnak, de azzal mar kevésbé, hogy a kdzmuvek szamlait éppugy ki kell
egyenliteni, mint ahogy a jarulékok befizetésénél vagy a bérleti dijnal, a kaucidnal sincs kegyelem. Az osztrakoknal sem divat tul gyorsan
kiegyenliteni a kapott szamlakat, vagyis aki nem akar mar az elején bukni, legalabb fel évet kell vennie, amikor csak azonnal fizetendd

kiliségek vannak, bevétel viszont meg nincs.

Ezek az akadalyok leklzdhetdek. A sok sikeres magyar vallalkozas peldaja is ezt bizonyitja — csak éppen nem lehet alapos megfontolas
nélkll belevagni. Ebben tovabbra is segit a tanacsado, dr. Berényi Ferenc, aki ezentul nem csak a szervuszausztria.hu-n keresztil, hanem

is elerhetd. Emellett a szervuszausziria.hu szerkeszidje arra biztatja az olvasdkat, hogy amennyiben masokat is érdeklo kérdeéseik
vannak, kiildjék el nekiink (info@szervuszausztria.hu). Berényi Ferenc e kérdésekre honlapunkon keresztiil valaszol. Az (] rovat terveink
szerint harom hetenként jelentkezik majd.
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